
Comment conquérir de nouveaux marchés
et multiplier ses contacts ?

-tǊŞǎŜƴǘŀǘƛƻƴ ŘΩǳƴ ǊŞǎŜŀǳ ǎƻŎƛŀƭ
- Quelques exemples de réseaux sociaux existants

- Comment choisir son réseau ?
- Que peut-ƻƴ ŀǘǘŜƴŘǊŜ ŘΩǳƴ ǊŞǎŜŀǳ Κ
- Le réseautage : «comment réseauter» ?

http://www.klub-business.com

Les réseaux sociaux



UnréseausocialestunecommunautéŘΩƛƴŘƛǾƛŘǳǎen relationdirecteou indirecte. Unréseau
permetdesintéractionssocialesentre individus autourde centresŘΩƛƴǘŞǊşǘǎcommuns.

LescentresŘΩƛƴǘŞǊşǘǎcommunspeuventêtre :
- Amicaux: facebook, copainsŘΩŀǾŀƴǘΣ
- Affectifs: meetic, e-darling
- Professionnels
- Sportifs : investir dansune équipe (foot, hand, basket,ΧŎΩŜǎǘentrer dansun réseaude
partenaireset participerà desrencontres« réseaux» aprèsmatchs)
- caritatifs : Rotary,LionsClub
- politiques: partispolitiques

Un réseaupeut être organiséen structure associative,en interne au sein ŘΩǳƴŜgrande
entrepriseou ŘΩǳƴgrandgroupe,un réseaupeut appartenirà une entrepriseprivée,où il
peut être uniquementvirtuel.

vǳΩŜǎǘ-ŎŜ ǉǳΩǳƴ ǊŞǎŜŀǳ ǎƻŎƛŀƭ Κ
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Quelques exemples de réseaux sociaux 
professionnels en Franche-Comté
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